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BANCA GALILEO 

- BANCA GALILEO NASCE NEL 2002 PER OPERA DI UN RISTRETTO GRUPPO DI

MANAGER CON ESPERIENZE NEL SETTORE CREDITIZIO, IMPRENDITORI E

LIBERI PROFESSIONISTI.

- IL PROGETTO É FINALIZZATO A VALORIZZARE E TUTELARE IL RUOLO

CENTRALE DEL CLIENTE/IMPRENDITORE



CONTESTO

IL PROCESSO DI AGGREGAZIONI/FUSIONI NEL COMPARTO BANCARIO

DETERMINA

- UNA «SPERSONALIZZAZIONE» DEL RAPPORTO BANCA – CLIENTE 

- IL VENIR MENO DELLA CONOSCENZA DA PARTE DEL SISTEMA BANCARIO
DELLE COMPETENZE TERRITORIALI RELATIVE AI DIVERSI SETTORI
PRODUTTIVI



PRINCIPI /VALORI 

FIN DALLA SUA COSTITUZIONE :

 SOLIDITÀ PATRIMONIALE 

 CONTROLLO DEI RISCHI

 INDIPENDENZA 

 FLESSIBILITA’

CARATTERIZZANO LO SPIRITO E IL MODUS OPERANDI DELLA BANCA



PERCHE’ NASCE E SI AFFERMA 
BANCA GALILEO

1) AVERE UN PARTNER BANCARIO SOLIDO, AFFIDABILE E CAPACE DI

ASCOLTARE

2) RISPONDERE IN TEMPI BREVI, CON SOLUZIONI AD HOC

3) SAPER CONIUGARE IL RISCHIO DELL’INVESTIMENTO FINANZIARIO

CON LE ASPETTATIVE DI RENDIMENTO



LA «MISSION» DI BANCA GALILEO

1) VALORIZZARE LA CONOSCENZA DEL TERRITORIO COME ELEMENTO

CHIAVE PER CAPIRE LE DIVERSE ESIGENZE

2) COSTRUIRE UNA RELAZIONE DI FIDUCIA, FAVORENDO UNA MAGGIORE

INTERAZIONE TRA CLIENTI E SOCI DELLA BANCA

3) ESSERE UN PUNTO DI RIFERIMENTO DELL’IMPRENDITORE SIA COME

IMPRESA CHE COME FAMIGLIA, ANCHE CON UN COINVOLGIMENTO

DELLE NUOVE GENERAZIONI.



PERCHE’ BANCA GALILEO

1) LE DIMENSIONI CONSENTONO UN’ESTREMA FLESSIBILITÀ DI SERVIZIO IN

MANIERA TRASPARENTE E INDIPENDENTE.

2) CHI SCEGLIE BANCA GALILEO COSTRUISCE CON NOI UNA RELAZIONE

ALL’INSEGNA DI UN RAPPORTO PRIVILEGIATO, CARATTERIZZATO DA

CHIAREZZA, RISERVATEZZA E RECIPROCA FIDUCIA.


